


De ocupado a productivo



Productividad Real para tu Negocio
Apertura Impactante

"Si trabajar duro fuera suficiente… todos ustedes ya serían ricos."

El problema no es que usted esté ocupado… el problema es que está ocupado en lo que NO produce.

"Una calabaza gigante no crece por sembrar muchas semillas… crece porque se escoge UNA… y se eliminan las demás."

Mensaje clave: No necesitas hacer más… necesitas hacer LO CORRECTO.



Diferencia Clave: Ocupado vs 
Productivo
Explícalo simple:

OCUPADO

• Hace de todo

• Responde a todo

• Vive apagando incendios

• Termina cansado… y sin plata

PRODUCTIVO

• Elige pocas cosas

• Prioriza lo que vende

• Protege su tiempo

• Termina el día con resultados

"Estar ocupado es moverse… Ser productivo es avanzar."



El Error que los Tiene Estancados

Falsa productividad

"Estar en el negocio todo el día ≠ vender más"

"Contestar WhatsApp todo el día ≠ generar ingresos"

El error real

"Usted no está quebrado por falta de trabajo… está quebrado por 

trabajar en lo que no paga."

Hacen actividades de bajo impacto:

Organizar cosas Revisar redes sin objetivo

Ayudar a otros Perfeccionar detalles innecesarios

"Mucho movimiento… cero crecimiento."



Las 3 Actividades que Sí Crecen el 
Negocio
Aquí está el oro. Simplifica a 3 cosas:

1. CONSEGUIR CLIENTES

• Buscar

• Ofrecer

• Promocionar

2. VENDER

• Cerrar

• Cobrar

• Convertir interesados en dinero

3. ENTREGAR BIEN

• Cumplir

• Generar recompra

• Fidelizar

"Si lo que usted hace en el día no está en una de estas tres… no está creciendo su negocio."



Metáfora Calabaza

"El campesino no deja crecer todas las calabazas… corta las pequeñas… para que 

UNA crezca gigante."

En tu negocio:

Muchas ideas

= calabazas pequeñas

Poco enfoque

= crecimiento débil

No eliminar

= energía desperdiciada

"Cada vez que dices 'sí' a algo pequeño… le estás quitando fuerza a tu calabaza 

grande."



Ejercicio Práctico

"Saquen papel o celular."

1

Pregunta 1

¿Qué es lo que MÁS dinero te deja hoy?

2

Pregunta 2

¿Qué haces todos los días que NO te 

genera dinero?

3

Pregunta 3

¿Qué deberías dejar de hacer YA?

"Lo que acabas de escribir… eso es lo que te está frenando."



"No necesitas más tiempo… necesitas 

mejores decisiones."

"No necesitas hacer más… necesitas 

cortar lo que estorba."

"El éxito no viene de hacer muchas cosas… viene de hacer pocas… pero que sí 

pagan."

"Si sigues haciendo de todo… seguirás igual. Si empiezas a enfocarte… tu negocio 

cambia."
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